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Antonio Jannarelli è ordinario di diritto 
agrario nell’Università di Bari dal 1986.
Già Preside dalla Facoltà giuridica e Di-
rettore del Seminario Giuridico ha inse-
gnato per decenni anche Istituzioni di 
diritto privato, Diritto civile e Diritto 
privato comparato, con molte pubblica-
zioni anche in queste discipline. Nell’am-
bito dell’indagine agraristica, sviluppata 
in numerose monografie, ha privilegiato 
le problematiche legate all’avvento del-
la società industriale e alle relazioni nei 
mercati agro-alimentari nonché alla glo-
balizzazione dell’economia ed ai suoi ri-
flessi sulla sicurezza alimentare.

L’agricoltura produttiva è una compo-
nente fondamentale e strategica del si-
stema agro-alimentare e agro-industria-
le: fornisce alle filiere agro-alimentari i 
prodotti destinati alla trasformazione in 
alimenti finali e alla loro distribuzione; al 
tempo stesso  acquista  moderni e sofisti-
cati fattori della produzione dalle impre-
se industriali e terziarie.
Il presente volume analizza i più signifi-
cativi modelli contrattuali utilizzati nelle 
relazioni tra le imprese agricole e quelle 
acquirenti dei prodotti agricoli di base 
che nelle moderne società industriali 
hanno preso il posto dei tradizionali con-
tratti di vendita stipulati dopo i raccolti. 
Il carattere di massa che contraddistin-
gue siffatti contratti mediante i quali le 
industrie di trasformazione e della gran-
de distribuzione si procurano la materia 
prima agricola, in parte anche conforma-
ta alle rispettive esigenze di lavorazione 
e di mercato degli acquirenti,  implica 
l’esigenza di  risposte giuridiche adegua-
te a bilanciare lo squilibrio di potere tra 
i soggetti economici coinvolti:  risposte  
attualmente affidate sia a specifici stru-
menti legislativi, sia alla contrattazione 
collettiva con il coinvolgimento delle 
organizzazioni dei produttori e di quelle 
interprofessionali.

In copertina:
Vincent van Gogh, Il raccolto, 1888.
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